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MINISTERIO DE DEFENSA NACIONAL

DIRECCIÓN NACIONAL DE SANIDAD DE LAS FF.AA.

DIVISIÓN ADQUISICIONES

SECTOR 4
                                                                  D.N.S.FF.AA.,                 
INVITACIÓN

La División Adquisiciones tiene el agrado de invitarlos a participar del procedimiento  que a  continuación se detalla:
	PROCEDIMIENTO
	FECHA APERTURA
	HORA

	· COMPRA DIRECTA Nº 634/18
“EQUIPOS LÁSER PARA EL DEPARTAMENTO DE ODONTOLOGÍA”
	 16/10/2018
	10:00


CONDICIONES GENERALES
Los oferentes deberán estar inscriptos en el (RUPE)  Registro Único de Proveedores del Estado
1. PRESENTACIÓN DE LAS OFERTAS: 

1.1 Deberá cotizarse obligatoriamente en línea: www.comprasestatales.gub.uy.

1.2  No serán tenidas en cuenta  ofertas que sean presentadas por otros medios.

1.3 Todos los ítems ofertados deberán ser cargados en línea incluyendo opcionales y alternativas
1.4 El oferente deberá ingresar en línea  lo que a continuación se detalla:

- Campo “Cantidad ofertada.”

-Campo “Precio Unitario”  sin impuesto.

-Campo “Impuestos”.
-Campo  “Medida de la variante” y Campo “Detalle de la variante”   (en caso de que no esté predeterminado en el sistema el oferente deberá solicitar que sea cargado en catálogo@acce.gub.uy)

- Campo “Variación” debe ingresar la forma de pago.

En caso de cotizarse varias opciones, deberá repetirse el procedimiento tantas veces como opciones haya, y en el Campo “Variación” indicar a que opción corresponde. (Ej: opción 1/ 30 días).

-Campo “Observación”: ingresar Mantenimiento de oferta, Plazo de Entrega, Marca, Modelo y presentación.

EL OFERENTE DEBERÁ IMPRIMIR LA OFERTA CARGADA EN LÍNEA, FIRMARLA POR EL REPRESENTANTE LEGAL ACREDITADO EN RUPE Y SUBIRLA COMO ARCHIVO ADJUNTO, EN CASO DE OMISIÓN DE ESTE REQUISITO SU OFERTA NO SERÁ VÁLIDA.
NO SE ACEPTARAN CATÁLOGOS ONLINE
EL OFERENTE PODRÁ COMPLETAR SU OFERTA SUBIENDO UN ARCHIVO,  EL CUAL PODRÁ INCLUIR LAS RESTANTES CONDICIONES GENERALES SOLICITADAS EN LA INVITACIÓN ASÍ COMO CUALQUIER OTRA ACLARACIÓN QUE DESEE FORMULAR
2.  FORMA DE COTIZACIÓN:

Los oferentes cotizarán en forma obligatoria precios plaza en moneda nacional y/o precios CIF o CIP  Montevideo.
2.1 OFERTAS PLAZA:
2.1.1 Las ofertas plaza  serán exclusivamente en moneda nacional.

2.1.2 Cotizarán en la siguiente modalidad:

Con forma de pago 30 días de finalizado el mes de conformada la factura y entregada la mercadería.-
· Si no se indica por parte del proveedor la modalidad de pago, la Administración  interpretará que ese precio rige para  la modalidad solicitada.
· Al momento del cobro de facturas deberán estar vigentes los certificados de:
   Certificado Único del Banco de Previsión Social.

   Certificado Único de la Dirección General Impositiva. 

2.2 OFERTAS  CIF o CIP:
2.2.1  La opción CIF o CIP Montevideo deberá reunir los siguientes requisitos:

a) Precios en dólares estadounidenses o la moneda del país de origen.

b) A los efectos de su comparación, las ofertas serán convertidas a moneda nacional tomándose como referencia el dólar interbancario vendedor al cierre del día anterior a la fecha de apertura del llamado y se aplicará el arbitraje previsto por el Banco Central del Uruguay a la fecha antes indicada, para otras monedas.

c) El plazo de entrega del material se indicara claramente en la oferta.

d) El  equipo deberá despacharse a nombre de la Dirección Nacional de Sanidad de las Fuerzas Armadas, deberá declararse el nombre y domicilio de la firma que envía el material y será la que emitirá la factura.

e) Condiciones de pago: el mismo se realizará a través de carta de crédito irrevocable, a la vista contra presentación de factura proforma, y conocimiento de embarque válido para transferencia. Asimismo todos los costos por tal carta de crédito fuera y dentro del territorio Nacional, serán de cargo del beneficiario. 

f) Todos los gastos adicionales que el oferente presente en su oferta y no estén incluidos en el precio del equipo o del ítem no serán tenidos en cuenta.

g) Los gastos generados por Curriers, Agentes de cargas, o cualquier otro que no se desglose del depósito de la misma son de cargo del vendedor o de la entidad que corresponda, no así de la Dirección Nacional de Sanidad de las Fuerzas Armadas.

h) El oferente deberá acreditar fehacientemente que es representante para este llamado de la firma de origen de la mercadería, y posible emisora de la  factura, con la carta de representación expedida por la empresa de origen y para el caso que este en idioma extranjero (la traducción de la misma efectuada por traductor Público se solicitará al momento de la posible adjudicación).

i) Aquellas cotizaciones que utilicen Zona Franca, el usuario de la zona emitirá la factura, por tal motivo la firma que se presente al llamado deberá indicar claramente nombre, domicilio del Usuario que emitirá la factura

j) Si no se indica por parte del proveedor la modalidad de pago del punto e, la Administración interpretará que se ajusta  para  la modalidad solicitada.
3. MANTENIMIENTO DE OFERTA: (Indicarlo en el campo Observación)
3.1  Deberá ser de 120 días.

3.2 Si el proveedor no establece el Mantenimiento de Oferta, se interpretará que se ajusta a lo solicitado.

4. AJUSTES DE PRECIOS: 
4.1 Durante la vigencia del  contrato,  se considerará  que  los  precios se mantienen firmes  cualquiera  sean   las variaciones de los costos que se produzcan.-

4.2  No se aceptarán ofertas que planteen ajustes paramétricos de precios.-

4.3  No se aceptarán recargos por atrasos en los pagos.-
5. PLAZO DE ENTREGA: (Indicarlo en el campo Observación) 

5.1.1  OFERTAS PLAZA:

5.1.2  El  Plazo de Entrega de los productos cotizados no podrá estar sujeto a stock.
5.1.3 Si el proveedor no carga el Plazo de Entrega de la mercadería, se interpretará que es inmediato.

5.2 MODO CIF o CIP  Montevideo:
5.2.1 El proveedor que cotice esta opción  deberá especificar  el Plazo de Entrega de la mercadería
6. DOCUMENTACIÓN A PRESENTAR: 
6.1 En el caso de aquellos materiales como Reactivos, Equipos Médicos, Equipos y Materiales para diagnostico químico o biológico, dispositivos terapéuticos y otros materiales que requieran inscripción y registro de habilitación para la venta de acuerdo a los Decretos 165/99 y 3/008 del M.S.P., deberá  presentarse:

a) Certificado de Registros y Autorización de Venta de Productos Médicos.
b) Certificado de habilitación de la empresa que se presenta al llamado.

Si los mismos se encontraran vencidos deberá también adjuntarse constancia de inicio de trámite de Renovación ante el M.S.P.

(En caso de no corresponder M.S.P., se deberá manifestar por escrito)

7. ADJUDICACIÓN

7.1 La Administración podrá dividir por razones fundadas la adjudicación entre varios proponentes
8. MORA: Las partes pactan la mora automática.
9. MULTA:
9.1 Perfeccionando el contrato,  el adjudicatario queda obligado  a  cumplir estrictamente los extremos exigidos en las bases del llamado.
9.2 El incumplimiento de las bases del llamado, motivará la aplicación de las siguientes sanciones:

        a)  Para incumplimientos derivados de que lo entregado no  reúna  las  condiciones de la muestra o especificaciones técnicas tenida  en  cuenta  para  la adjudicación,  o  la  falta  de entrega dentro  de  los  plazos contenidos, el adjudicatario será penado con una multa  equivalente a un porcentaje no inferior al 10% del monto incumplido o global de  la contratación,  a criterio del Servicio de acuerdo al grado de incumplimiento y del perjuicio sufrido.  

        b)  Las  multas  impuestas  deberán ser abonadas  en  la  Sección  Tesorería  de la División Financiero Contable sita en Av. 8 de  Octubre  3050, dentro del plazo de los 10 días hábiles a partir de la notificación de la Resolución respectiva.
        c) Vencido el término estipulado   sin haberse cumplido  con  el  pago  de  la  multa, el cobro podrá hacerse  efectivo  sobre los créditos de cualquier naturaleza 
registrados en el Servicio,  a favor  del adjudicatario,   sin  prejuicio  de  proseguir  por  la  vía  que corresponda el saldo no cubierto.

       d)  Las  multas  que se impongan por  incumplimiento serán  sin  perjuicio  de las comunicaciones a efectuarse para proceder a  la suspensión  o eliminación del adjudicatario del Registro Único de Proveedores del Estado, y de las sanciones que pudiera  aplicar la Administración.

       e) No  corresponderá  multa  cuando  el  incumplimiento  de  las  obligaciones  por parte del adjudicatario  se deba a causas  de caso  fortuito  o de fuerza mayor, fehacientemente comprobadas  a juicio de la Administración.
ANEXO I CD Nº 634/18
	ÍTEM 
	CÓDIGO ACCE
	DESCRIPCIÓN DE ACCE 
	DETALLE ACCE
	CANTIDAD ADJ.  HASTA
	UNIDAD
	OBSERVACIONES Y/O ESP. TÉCNICAS

	1
	75804
	Equipo Láser para Odontología
	Terapéutico
	1
	UNIDAD
	VER ADJUNTO

	2
	75804
	Equipo Láser para Odontología
	Quirúrgico
	1
	UNIDAD
	VER ADJUNTO


NOTA: LOS PROVEEDORES DEBERÁN ENTREGAR:

· CATÁLOGOS DE TODOS LOS ÍTEMS
· ENTREGA DE CATÁLOGOS: Departamento de Electrónica Médica de lunes a viernes de 08:00 a 12:00 horas hasta la apertura de ofertas. Teléfono 2487 6666 Int. 7162.
NOTA: * SE DEBERA CUMPLIR CON TODO LO SOLICITADO EN LAS OBSERVACIONES Y/O ESPECIFICACIONES TÉCNICAS.
COMUNICACIONES

CONSULTAS TÉCNICAS: Toda aclaración o consulta que se realice en forma escrita deberá enviarse a la División Adquisiciones hasta el día 5                de octubre del corriente.
En forma telefónica comunicarse con el Departamento de Electrónica Médica de lunes a viernes  de 08:00 a 12:00 horas Tel.: 2487 6666 int. 7162
ATENCIÓN AL PÚBLICO Y CONSULTAS ADMINISTRATIVAS:

División Adquisiciones. Sector 4 Av. 8 de Octubre 3050.  De lunes a viernes en el  horario: 08:00 a 13:00 hs.  Tel. 2487 6666 int. 2515/ Fax: 2487 4411.

Saluda a Usted atentamente





El Jefe de la División Adquisiciones. 

Coronel 






     

        
      Hector J. Casaretto

       
 HJC/af
ANEXO II ESPECIFICACIONES TÉCNICAS
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MEMORIA DESCRIPTIVA NRO: 020 | Memo: 128/DEM/GP/18 |

1.01.-CONDICIONES GENERALES PARA PROCEDIMIENTOS DE
COMPRA

Esta Seccién se refiere a prescripciones y conceptos de orden general que
regiran el llamado TECNICO, y serviran de base para la contratacion,
constando de los siguientes articulos:

.02.-Objeto

.03.- Condiciones generales

.04.- Presentacion de propuesta técnica (Anteproyecto)

.05.- Certificados

.06.- Antecedentes Comerciales

.07.- Representante técnico (con datos personales)

.08.- Bases Técnicas Particulares (Requerimientos Minimos)

.09.- Recepcidén

.10.- Formularic de PUNTOS EXCLUYENTES para la presente compra.

| L T e T G Sy

[

1.02.- OBJETO
Las presentes especificaciones se aplicaran para adjudicar:

-

1.-  La prouvision de: Equipos ldaser para el Departamento de
Odontologia

2.- Los equipos deberan ser nuevos y en optimas condiciones de
Juncionamiento.

1.03.- CONDICIONES GENERALES

1.- DISPOSICIONES VIGENTES

Los oferentes podran detallar en la presentaciéon de oferta cada
uno de los numerales y literales que siguen (excluyentes o no),
con el mayor detalle posible para evaluar las ofertas, efectuando
las aclaraciones pertinentes para cada caso.
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2.- ACCESORIOS (INSUMOS Y CONSUMIBLES)
(Podra ser un factor excluyente segun formulario 1.10)

La propuesta de equipamiento debera incluir la totalidad de los
accesorios, insumos y/o consumibles necesarios para su puesta
en funcionamiento inmediata. Ofertaran los consumibles para un
afio de funcionamiento los cuales deberan ser ofertados como

opcional.

Se especificard detalladamente lo siguiente:

a.- Caracteristicas técnicas de Accesorios Opcionales y precios de
mercado.

b.- Capacidad de expansion (caracteristicas y precios). En caso que el
oferente lo desee (no obligatorio), podrd cotizar como opcional (sin
implicar obligacién de compra por parte del D.N.S.FFAA): Moédulos /
opcionales / accesorios que mejoren la performance del sistema ofertado.
Se deberd indicar claramente las precedencias para incorporacion de
cada opcional y las funcionalidades que agrega cada opcional respecto
de la oferta base y sus altermnativas. Los opcionales planteados podrdn
ser valorados.

c. Se deberd aclarar todos los costos asociados a la operacién de los
equipos y de los softwares ofertados (por ejemplo, actualizaciones de
Jfirmware), dentro y fuera del periodo de garantia.

d. Consumibles necesarios para cubrir 1 arfio de uso del eqguipo
detallando el régimen de uso que estimaron para el cdlculo ya que este
puede variar en funcién de su uso (caracteristicas, cantidades. Ofertar
como opcional). En caso que no existan repuestos o que el equipo no
tenga consumibles, se deberd dejar explicitamente indicado en la oferta.
e.- Costos de los 5 repuestos mads significativos.

3.- COMUNICACIONES:

Toda aclaracion 6 consulta sobre las competencias técnicas sobre el
equipo, insumo o Servicio solicitado, se realizardé mediante la
comunicacion con la Division Adquisiciones en forma escrita.

4.- La D.N.S.FF.AA. se reserva el derecho de pedir cualquier aclgracion
gue no implique afectar la transparencia del procedimiento #e Fﬂn KQ.-

7

4D

JUDICACIONES
/CONRG.3

Teniente Coronel ... |.
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5.- Documentacién_o_Informacion Complementaria: Toda informacién o
documentacion sobre caracteristicas técnicas del equipo, opcionales,
repuestos, etc, debera estar en espanol. Podran presentar informacion en
Ingles si el oferente lo entiende necesario pero nc_serda tomada en cuenta
para el estudio de las ofertas.

1.04.- PRESENTACION DE PROPUESTA TECNICA
1. MANUALES: (Podra ser un factor excluyente segun formulario 1.10)

Deberdn ser presentados con la entrega del equipo. Los manuales deben
estar en espanol o en Ingles con su correspondiente traduccion. Los
oferentes detallaran con que TIPO de manual viene el equipo. En el caso
de ser varios equipos cada uno tiene que ser entregado con los
manuales correspondientes.

. Manuales de Operacion.

. Manual de configuracion.
Manual de Usuario.

. Manual de Service.

. Manual de Partes componentes.

® QA0 To

2. Capacitacién: (Podrd ser un factor excluyente segun formulario 1.10)
Ofrecer capacitacién necesaria para usuarios del Servicio Yy técnicos.
Detallar.

3. Garantia de Fabricacion:
(Podra ser un factor excluyente segun formulario 1.10)

a. Claramente especificadas en la oferta con certificacién de fdbrica y

documentacién original que respalde la misma.

Para el caso de la representacion de Exclusividad, deberda presentar

Carta expedida por la firma de origen, certificada por la firma

representante.

c. Garantia de fabrica (en origen) que certifique, por un plazo no menor a
5 anos, la continuidad de stock de repuestos para el modelo
ofertado. Todos los elementos suministrados deberdn estar
actualmente en produccion, con una vida estimada de al menos 5
arios y provision de repuestos Yy soporte técnico asegurado por el

AN

‘61.4

fabricante por al menos el mismo periodo de tiempo.

UBICACIONES
ICONRG. 3 Teniente Coronel. . ...} )
Mancels

Snfca Médica del H.O T

L2
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Garantia del EQUIPQO, accesorios Yy opcionales:
{Podrd ser un factor excluyente segun formulario 1.10)

La garantia sera total por al menos un (1) anio, contabilizado a partir
de la fecha de su puesta en funcionamiento en la D.N.S.FF.AA.
Debiendo cubrir cualquier defecto o vicio oculto asi como cualquier
repuesto necesario (o eventualmente remplazo total del equipo), costos
de traslados y mano de obra, sin representar esto ningun costo
adicional para la D.N.S.FFAA.

Especificacion de requerimientos de instalacion:

Los oferentes deberan especificar claramente en sus ofertas
los requisitos de pre-instalacion y operacion que deben ser
cubiertos por Ila D.N.S.FFAA. Cualquier elemento no
considerado y no informado previamente en la oferta que sea
necesario para la correcta instalacion, puesta en operacion y
funcionamiento, correra por cuenta de la empresa que resulte
adjudicada.

La entrega del Sistema, equipo o material, serd en la modalidad
“Llave en mano”

1.05.-CERTIFICADOS y DOCUMENTOS (para ser tenidos en cuenta

(SN}

W

deberan presentar copia del original) (Podrda ser un factor
excluyente segun formulario 1.10)

. Certificado de habilitacion de empresa emitida por el MSP como

importador y distribuidor de dispositivos terapéuticos Yy equipos
médicos.

Certificado de registro y autorizacion de venta de productos
médicos emitida por el MSP sobre el producto. En el caso gue no
corresponda, deberdn acldaralo por escrito.

Certificado de buenas Practicas de la empresa emitido por el
MSP.

Carta de Autorizacion. (Certificado de Fabrica habilitando a la
empresa Nacional).

Normas Técnicas y Certificaciones de calidad del Fabricante o
Equipo (Declaraciéon de Conformidad IEC-60601 - MDD 93/42/CEE(
0 equivalente) sobre el equipo) (ISO-13485) (ISC 9001)

Normas Técnicas y Certificaciones de calidad que cumple la

EMPRESA Oferente Nacional o Extranjera .[ISO—9001.‘2‘0}1’37} \

IDICACIONES

{CONROL 3 Teniente Coronel ... ..

Jete Dpto. Blectronica Médica del H
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7. Normas Técnicas y Certificaciones de calidad que cumple el
Servicio Tecnico del Oferente Nacional o Extranjero .(ISO-9001:2015)

1.06.-ANTECEDENTES COMERCIALES

Mediante carta o nota de las Instituciones, los oferentes deberan certificar
por lo menos uno de los siguientes items:

a) Instituciones donde fueron vendidos equipos con SIMILARES

caracteristicas a los ofertados.

Instituciones donde fueron vendidos equipos IGUALES en marca y

modelo a los ofertados.

| No fueron vendidos equipos de estas caracteristicas o no se tienen
referencias de Instituciones (expresarlo por escrito).

et

gl

0

Las notas deberdn establecer:
.. El nombre de la Institucién.
ii. Fecha de venta.
iii. Numero y ario del Procedimiento de Compra.
. Caracteristicas del soporte brindado en el periodo de
Garantia.
v.Datos de el/los Equipos/Marca/ Modelo.
vi. Datos de contacto en la Institucion referida.

Se aceptara cualquier otro dato que la Institucién quiera agregar.

- Se tomaran en cuenta VENTAS con Fecha después del 01/01/2015.
Podran certificar el punto a, el b, ambos o dejar constancia del punto c.
Las notas que no contengan todos los datos solicitados (1.06
items a,b,c,d,e,f] no seran tomados en cuenta.

1.07.-REPRESENTANTE TECNICO
{Podra ser un factor excluyente segun formulario 1.10)

a. La firma oferente, deberd designar cuando menos un representante
Técnico capacitado en el equipo solicitado (presentar los certificados
que lo avalen) con representacion legal y alcance.

b. La designacién del mismo, se hard en forma simultdnea con la
propuesta.

c.Tendra las competencias necesarias, para brindar un Servicio post-
venta.
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1.08.-BASES TECNICAS PARTICULARES

1. Generalidades

LOS SIGUIENTES CRITERIOS APLICAN A TODOS LOS EQUIPOS POR
IGUAL, SALVO CASOS QUE SE INDIQUE OTRA COSA EN LOS
REQUISITOS PARTICULARES DEL EQUIPO EN CUESTION.

A- Todos los equipos Yy accesorios deberdn ser nuevos, Sin uso Yy no
pueden ser refurbished o de uso para demostraciones.

B- Los equipos / materiales deben entregarse listos para usar, en su
caja original cerrada, y equipados con:

1. Componentes del equipo (mds accesorios e insumos que

- permitan su inmediata puesta er. marcha (modalidad llave en
mano).

2. Entregar los manuales que corresponda, Manuales de
Operacion, Manual de configuracién, Manual de Usuario,
Manual de Service, Manual de Partes componentes, (en
espariol).

3. Software y licencias asociadas al equipo/ sistema ofertado.

Toda informacién relativa a las caracteristicas técnicas del equipo y en
particular, aquellas que den la pauta del cumplimiento con las
condiciones particulares y generales, debe figurar en forma expresa en la
propuesta comercial. Los oferentes podrdn presentar en forma conjunta a
la propuesta, manuales, folletos, catdlogos y demds informacién
complementaria. No obstante, el evaluador técnico no tendrd en cuenta
dicha informacién para el andlisis de la oferta a menos que lo estime
conveniente.

2. Plazo de entrega (dias corridos):
(Podra ser un factor excluyente segun formulario 1.10))

Se explicitara en la oferta. Para el caso que se defina el plazo de entrega
en un intervalo, se valorara el mdximo definido en dicho intervalo.
Se evaluaran ofertas gue no superen los 60 dias.

UDICACIONES

CCGNRO 2 Toniente Coronel ...

Jete Dpto. Electrdnica Médita del HO FF AA,
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Los oferentes deberan contestar a todos los puntos {marcados con X) para pasar a la etapa de evaluacion técnica. Presentar
certificados, documentacion o contestar al item segun corresponda).

(1.10) Compra de 1 Equipo ldser para odontologia (Quirurgico) Memo: 128/DEM/GP/18 Excluyentes
Presentar catalogos X
Presentar la Constancia de visita expedida por el DEM
1.03.2.a Caracteristicas técnicas de Accesorios Opcionales y precios de mercado. X
1.03.2.b Capacidad de expansion
1.03.2.d Establecer cudles son los Consumibles necesarios para cubrir 1 afio de uso X
1.03.2.e Costo de los 5 repuestos mas significativos
1.04.1. Informar tipo de manuales que se ofrecen con el equipo X
1.04.3.a Certificacion de Garantia de Féabrica. X
1.04.3.b |Presentar carta de exclusividad (cuando corresponda)
1.04.3.c %Garant;’a de Fabrica sobre continuidad de stock de repuestos. X
1.04.4.d iOfrecen Equipo de Respaldo. Contestar al item.
1.04.4.e Duracién y caracteristicas de la garantia. X
1.04.5.e Plazo de instalacion
1.04.6 iDescribir el Plan de Mantenimiento Preventivo Anual
1.04.7 IDescribir el servicio de Mantenimiento durante periodo garantia X
1.04.8 Costos del servicio de Mantenimiento post-Garantia
1.05.1 Certificado de habilitacién de empresa X
1.05.2 Certificado de registro y autorizacién de venta de productos médicos
1.05.4 Carta de Autorizacién (Certificado de Fabrica habilitando a la empresa Nacional) X
1.05.5 Presentar la Deciaracién de Conformidad IEC-60601 - MDD 93/42/CEE o (1S0O-13485) (MINIMO
uno de los 2 certificados) X
1.06 Antecedentes Comerciales X
1.07. Nombrar y Presentar certificados del Representante Técnico X
1.08.2. Plazo de entrega X
1.08.3 Describir el Pais de Origen y Procedencia X
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Los oferentes deberan contestar a todos los puntos (marcados con X) para pasar a la etapa de evaluacidn técnica. Presentar
certificados, documentacion o contestar al item segun corresponda).

{1.10) Compra de 1 Equipo laser para odontologia (terapéutico) Memo: 128/DEM/GP/18 Excluyentes
Presentar catalogos X
Presentar la Constancia de visita expedida por el DEM
1.03.2.a Caracteristicas técnicas de Accesorios Opcionales y precios de mercado. X
1.03.2.b Capacidad de expansion
1.03.2.d Establecer cudles son los Consumibles necesarios para cubrir 1 afio de uso X
1.03.2.e Costo de los 5 repuestos mas significativos
1.04.1. informar tipo de manuales que se ofrecen con el equipo X
1.04.3.a Certificacion de Garantia de Fabrica. X
1.043.b |Presentar carta de exclusividad (cuando corresponda)
1.04.3.c |Garantia de Fabrica sobre continuidad de stock de repuestos. X
1.04.4.d |Ofrecen Equipo de Respaldo. Contestar al item.
1.04.4.e Duracién y caracteristicas de la garantia. X
1.04.5.e Plazo de instalacion
1.04.6 |Describir ef Plan de Mantenimiento Preventivo Anual
1.04.7 EDescribir el servicio de Mantenimiento durante periodo garantia X
1.04.8 |Costos de! servicio de Mantenimiento post-Garantia
1.05.1 Certificado de habilitacién de empresa X
1.05.2 Certificado de registro y autorizacién de venta de productos médicos
1.05.4 Carta de Autorizacion (Certificado de Fabrica habilitando a la empresa Nacional) X
1.05.5 EPresentar la Declaracién de Conformidad IEC-60601 - MDD 93/42/CEE o (ISO-13485) (MINIMC
iuno de los 2 certificados) X
1.06 Antecedentes Comerciales X
1.07. Nombrar y Presentar certificados del Representante Técnico X
1.08.2. Plazo de entrega X
1.08.3 Describir el Pais de Origen y Procedencia X




 
